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Panie Prezesie, przede
wszystkim gratuluję jubileu-
szu i proszę o kilka słów
dotyczących początków
Firmy Termopil-Bud Sp. z o.o.
-Dziękuję, bardzonas cieszy,
że Spółka obchodzi swój
jubileusz, i stale spotyka się
zwyrazamiuznania ze strony
zadowolonychnabywców
mieszkań.Apowstała po tym,
jakdziałającw firmach
generalnegobudownictwa
Pil-building Sp. z o.o.
i instalacyjnej TermotchSp.
z o.o. uznaliśmy, żemamy
odpowiedni potencjał, aby
realizowaćbudownictwo
wsystemiedeveloperskimdla
rynkupilskiego.Wiązało się
to również z faktemzmian
wprzepisach, gdzie
spółdzielczośćmieszkaniowa
ograniczyła dość znacznie
budowanie budynków
spółdzielczych, a także
znaturalnąpotrzebą
stworzenia takiej firmy, by
zapełnić pewną lukę -wPile
poprostunie istniała firma
deweloperska...
I postanowiliśmy tę lukę
zlikwidować.Wspólnie
z kolegamimyśleliśmy
nad rozwiązaniem,
obserwowaliśmy jakwygląda
ten rynekwPoznaniu i jak
tammocno rozwija się
sprzedażmieszkań, a także
badaliśmy rynekwtórny– jak
się okazałoniemający
istotnychmożliwości
zapewnienia spełnienia
wszystkichpotrzeb.
Uznaliśmy, że był to czas, by
zacząćdziałać.Mieliśmy już
odpowiednie tereny,
anastępnekupowaliśmy
odmiasta,mieliśmy też
wieloletnie doświadczenie ze
spółek,wktórychdotąd
działaliśmy i doświadczoną
załogę.

Dotychczasowy rozwój wska-
zuje, że był to dobry krok. Ale
czy Spółce udaje się zaspo-
kajać wszystkie potrzeby

mieszkaniowe na terenie
Piły? Jak wygląda obecnie
pilski rynek mieszkaniowy
i czy można go porównać
z tym, na który wchodził
nowoutworzony Termopil –
Bud?
-Dotychczas zaspokojeniem
potrzebmieszkaniowych
zajmowały się spółdzielnie
mieszkaniowe iTowarzystwo
BudownictwaSpołecznego.
Mypostanowiliśmy
powiększyć portfel propozycji
omieszkaniawłasnościowe
deweloperskie.Obecnie
budujemy średnio 50
mieszkań rocznie, co stanowi
35%zapotrzebowania rynku
mieszkaniowego.Mówię:
średnio, bow jednymroku
udaje namsię zbudować
więcejw innymmniej,
wzależności od chłonności
rynku. Teraznp.mamy68
mieszkań i budujemy jeszcze
20. Stale staramy się
pozyskiwać ciekawe tereny
wdobrych lokalizacjach, by
zainteresowaćpotencjalnych
nabywcówmieszkań.
Jednocześnie
współpracujemyzmiastem,
które przecież jest
właścicielem terenów, i które
dzięki nowymatrakcyjnym
inwestycjomrozwija się.

Jakie są podstawowe atuty

Spółki?
- Staramy się budować
budynki o ciekawej
architekturzewdobrych
lokalizacjach, budujemy
przy tymkompletnie, zmałą
architekturą, z parkingami
podziemnymi, i na terenie
działek zdrogami
dojazdowymi. Stosujemy
przy tymnowe technologie,
bezpiecznedlamieszkańców.
Kolejnaważna rzecz
związana jest z tym, że
kontrolujemynowe
rozwiązaniana rynku
budowlanym iwmiarę
możliwości staramy się je
adaptować.Dlategownowych
inwestycjach instalujemy
kolektory słoneczne, które
niwelują straty ciepła
w instalacjach grzewczych.
Korzystamyprzy tymz energii
dostarczanej przezMiejską
EnergetykęCieplną.Dodam
jeszcze, że z szacunkiem
podchodzimydokażdego
klienta: staramy się, aby
każdy znalazłmieszkanie
o szukanej powierzchni
i dobrymrozkładzie,
z oddzieleniemczęści
„dziennej” od „nocnej”.

Wśród sentencji kojarzonych
z Wami można znaleźć i taką
– „Budujemy bez kredytu”.
W jaki sposób udaje się Wam
podejmować inwestycje
mieszkaniowe, bez wiązania
się z kredytami? I czy miesz-
kańcy kupujący mieszkania
zauważają, że dzięki temu
nie muszą ponosić niepo-
trzebnych kosztów, i do tego
mają zagwarantowane bez-
pieczeństwo związane
z wybranym mieszkaniem?
- Budujemybezpiecznie
finansowo -bez zaciągania
kredytówobciążających
hipotekędziałki.Mamy
zabezpieczone środki, bo
jesteśmy firmą stabilną,
pracującąwbranżyoddawna.
Takie podejście, bez kredytów
i dodatkowego związanego

zoprocentowaniemryzyka,
zwiększa zaufanie donaszej
Firmy.

W jednym z budynków wielo-
rodzinnych zastosowaliście
pierwsze w Pile zielone tara-
sy. Jakie niespotykane dotąd
nowinki wprowadzacie, lub
planujecie wprowadzić
w obecnych i przyszłych
inwestycjach?
- Zielone tarasy
zaprojektowane sąwnaszej
inwestycji przyul.
Śniadeckich 132, 134 i 136,
dzięki określonemu
położeniuna skarpie
nieopodal rzekiGwdy.
Pozwoliło tona stworzenie
nie tylko zielonych tarasów,
ale także tarasuwidokowego
na rzekę i całą stronęZielonej
Doliny. Stosujemykolektory
słoneczne, o których
wspomniałem,wymienniki
dwufunkcyjnepozwalające
na regulowanie ilości ciepła
według swoichpotrzeb, nie
mamyza to gazuwnaszych
budynkach. Kolektory są
naprawdędobrym
rozwiązaniem i skutecznie
uzupełniają straty ciepła
wwodzie krążącej
wbudynkach.Mówiąc
o charakterystycznych,
nowych rozwiązaniach
budowlanychprzypomnę też,
że preferujemydużebalkony
i tarasy przymieszkaniach.
Mieszkańcy zawszewysoko je
oceniają.

Najnowsze inwestycje
przy ul. Śniadeckich, Młynar-
skiej, czy Apartamenty
Pod Dębem – które mógłby
Pan szczególnie polecić?
-Opierwszychdwóchmogę
mówić tylkodobrze, ale
polecać jużniemogę…
Poprostu cieszyły się tak
dużympowodzeniem, żenie
ma tam jużwolnych
mieszkań. Polecamza to
ApartamentypodDębem,
kapitalną inwestycję, ze

względunadobre płożenie
naOsiedluGórnym, zpełną
infrastrukturą, sklepami
wielkopowierzchniowymi
wpobliżu, szkołą
podstawową i gimnazjum,
przedszkolami, ośrodkami
zdrowia, kościołem
iwzasadziewszystkimco
potrzebnemieszkańcom
wzasięgu ręki.

Bodajże przy okazji opisu
inwestycji przy ul. Śniade-
ckich specjaliści od marke-
tingu podkreślili, że „Kupno
własnego mieszkania to bar-
dzo ważne wydarzenie
w naszym życiu”. Spotyka się
Pan z Klientami Firmy,
rozmawia Pan z nimi. Czy
może Pan powiedzieć, czego
spodziewają się po mieszka-
niach wznoszonych przez
Termopil-Bud? Czy decydo-
wali się na współpracę właś-
nie z Wami, bo już wcześniej
słyszeli o zaletach waszych
obiektów?
-Właściwie rozmawiałem
prawie zwszystkimi
klientami:wielu to tacy,

którzy kupili odnas
mieszkanie, i nierzadko
polecili dalej naszą firmę
swoimznajomym, którzy
takżepo tej zachęcie unas
kupili swojemieszkanie!
Podobał się improjekt , znali
dobrąmarkę firmy
Termotech lubPil-building –
wiedzieli, że podejmują
naprawdędobrądecyzję.

Jakim mottem kieruje się Pan
prowadząc firmę, z którą
przecież wielu pilan wiąże
się na długie lata, jeśli nie
na całe życie?
- Staramy się zaproponować
klientomofertę, która
spełniać będzie ichmarzenia
mieszkaniowe, ofertę
dotyczącamieszkania
odpowiedniejwielkości,
wdobrej lokalizacji,
o rozsądnej cenie i oczywiście
- niezłej jakości.

Dziękując za rozmowę,
życzymy Firmie wielu uda-
nych jubileuszy, z których
cieszyć się będą także zado-
woleni Klienci.

Budujemy dla Was już pięć lat!
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b Z Piotrem Tobołą, Prezesem Zarządu Termopil-Bud, o nowych inwestycjach, pozycji
na rynku i uznaniu ze strony klientów rozmawia Grzegorz Okoński

Jubileusz
Termopil-Bud-u

ApartamentyPodDębem- tubędzie się dobrzemieszkać!
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